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EANS-News: C.A.T. oil zeigt starke operative und finanzielle Leistung im ersten
Quartal 2012
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Quartalsbericht

Utl.: Umsatzanstieg von 23,5% auf EUR 75,3 Millionen

Starker EBITDA-Zuwachs von 61,4% auf EUR 14.0 Millionen

Profitabilitat verbessert EBITDA-Marge liegt bei 18,5%

Alle neuen High Class Conventional-Drilling-Kapazitdten vollstandig vermarktet

Wien, 30. Mai 2012 (euro adhoc) - C.A.T. oil AG (O2C, ISIN: ATOOO0AOQY78), einer
der fiihrenden Anbieter von Ol- und Gasfelddienstleistungen in Russland und
Kasachstan, gab heute die Ergebnisse fiir das erste Quartal 2012 bekannt. CA.T.
oil trieb sowohl die Erlés- als auch Ertragsentwicklung erfolgreich voran: Der
Umsatz stieg im Berichtszeitraum um 23,5% auf EUR 75,3 Millionen (Q1 2011: EUR
61,0 Millionen). Das Ergebnis vor Zinsen, Steuern und Abschreibungen (EBITDA)
erhohte sich um 61,4% auf EUR 14,0 Millionen (Q1 2011: EUR 8,7 Millionen) und
die EBITDA-Marge stieg auf 18,5% (Q1 2011: 14,2%). Das Periodenergebnis belief
sich auf EUR 2,5 Millionen (Q1 2011: EUR -1.0 Millionen). Dartiber hinaus hat
C.A.T. oil weitere Auftrage fiir die beiden verbliebenen High Class
Conventional-Drilling-Kapazitdten erhalten und nunmehr alle Kapazitdten der
dritten Servicelinie erfolgreich vermarktet. Der Auftragsbestand fir das gesamte
2012-er Orderbuch belauft sich nun auf EUR 290 Millionen.

Manfred Kastner, Vorstandsvorsitzender der C.A.T. oil AG, sagte: "Im ersten
Quartal hatten wir positiven Riickenwind und profitierten von einer starken
Nachfrage nach unseren Services, erhéhten Aktivitatsniveaus und einem milden
Winter. So konnten wir unseren Umsatz und unseren Ertrag konsequent ausbauen.
AuRerdem haben wir hinsichtlich der Vermarktung unserer neuen High Class
Conventional-Drilling-Rigs unser Ziel erreicht: Wir haben fir alle Rigs Auftrage

im laufenden Geschaftsjahr und werden sie bis Anfang des dritten Quartals
schrittweise in Betrieb nehmen. Der neue Service wird erste spiirbare
Wachstumsimpulse bereits in diesem Jahr und vor allem in den Folgejahren

liefern.

Wir sind mit unserem diversifizierten und iiberzeugenden Service-Portfolio,
modernster Technologie und ausgezeichnet ausgebildeten Mitarbeitern nun in einer
noch besseren Position, um die Chancen in unseren Kernmdrkten fiir uns zu
nutzen."

Starkes Umsatzwachstum

Im Berichtszeitraum erhéhte sich der Umsatz um 23.5% auf EUR 75,3 Millionen (Q1
2011: EUR 61,0 Millionen). Dies war auf zwei Faktoren zurtickzufthren: den

Anstieg des durchschnittlichen Umsatzes je Job um 16,0% auf TEUR 92 (Q1 2011:
TEUR 79) sowie die Erhéhung der ausgefiihrten Auftrage um 3,9% auf insgesamt 800
Jobs (Q1 2011: 770 Jobs). Dabei stiegen die Aktivitdten im Fracturing um 9,9%

und im Sidetrack Drilling um 7,9%. Der Anstieg des durchschnittlichen Umsatzes

je Job ist auf das hohere Aktivitdtsniveau und die komplexeren Auftrage sowie

die gestiegenen Preisniveaus zuriickzufiihren. AuBerdem verbesserte sich der
Wechselkurs des russischen Rubel gegeniiber dem Euro und wirkte sich in der
Berichtsperiode so positiv aus.

Kostenbasis spiegelt htheres Aktivitdtsniveau wider
Trotz hoherer Aktivitdtsniveaus und komplexerer Auftrage entwickelten sich die

Umsatzkosten gegentiber dem Umsatz langsamer und stiegen um nur 18,6% auf EUR
65,9 Millionen (Q1 2011: EUR 55,5 Millionen). Die allgemeinen und



Verwaltungskosten stiegen gegentiber dem Vorjahreszeitraum um 9,7% auf EUR 5,4
Millionen (Q1 2011: EUR 4,9 Millionen) und sind primdr im Aufbau des

Conventional Drillings begriindet. Der gewichtete durchschnittliche

Mitarbeiterstand lag mit 2.375 Mitarbeitern (Q1 2011: 2.462 Mitarbeiter)

anndhernd auf Vorjahresniveau, was auf zwei gegenlaufige Effekte zurtickzufiihren

ist. Einerseits kam es in Verbindung mit der Auslagerung der verbleibenden
Workover-Crews im zweiten Quartal 2011 zu einem Personalriickgang. Demgegeniiber
standen Neueinstellungen im Zuge des Aufbaus des Conventional Drilling.

Ertrags- und Margenanstieg

Das EBITDA erhohte sich um 61,4% auf EUR 14,0 Millionen (Q1 2011: EUR 8,7
Millionen) und war primdr durch den starken Umsatzanstieg getrieben.
Entsprechend stieg die EBITDA-Marge auf 18,5% (Q1 2011: 14,2%).

Das Ergebnis vor Zinsen und Steuern (EBIT) ging um mehr als das 6,5-fache nach
oben, auf EUR 4,0 Millionen (Q1 2011: EUR 0,5 Millionen). Die EBIT-Marge erhéhte
sich im ersten Quartal des Jahres auf 5,3% (Q1 2011: 0,9%).

Das Nettoergebnis fiir das erste Quartal belief sich auf EUR 2,5 Millionen (Q1
2011: EUR -1,0 Millionen) und spiegelt das héhere EBIT sowie das verbesserte
Finanzergebnis wider. Das verbesserte Finanzergebnis ist primar auf
Fremdwahrungsgewinne in Héhe von EUR 2,8 Millionen zuriickzufiihren (Q1 2011: EUR
0,2 Millionen).

Verbesserte Cash-Entwicklung

Die Cash Earnings stiegen um 79,9% auf EUR 14,3 Millionen (Q1 2011: EUR 7,9
Millionen) und reflektieren den gestiegenen Vorsteuergewinn sowie héhere
Abschreibungen. Der operative Cashflow stellte aufgrund der héheren Cash
Earnings sowie geringerer Investitionen in das Nettoumlaufvermégen einen
Zahlungsmittelzufluss von EUR 9,0 Millionen (Q1 2011: Zahlungsmittelzufluss EUR
0,3 Millionen) dar. Die Investitionen sanken im Berichtszeitraum um 79,1% auf

EUR 5,8 Millionen (Q1 2011: EUR 27,8 Millionen) und spiegeln das geringere
Investitionsniveau im Geschaftsjahr 2012 wider. Nachdem der GroRteil des EUR 150
Millionen umfassenden Investitionsprogramms bereits 2011 verwendet wurde, hat
C.A.T. oil fir das laufende Jahr noch EUR 30 Millionen veranschlagt. Diese

sollen verwendet werden, um den Aufbau des Conventional Drilling Service
abzuschlieRen und die weiteren Servicekapazitdten instandzuhalten. Der Cashflow
aus Investitionstdtigkeit stellte einen Zahlungsmittelabfluss in Hohe von EUR

5,6 Millionen dar (Q1 2011: Zahlungsmittelabfluss von EUR 27,4 Millionen). Der
Cashflow aus Finanzierungstatigkeit entspricht einem Zahlungsmittelabfluss von
EUR 9,5 Millionen (Q1 2011: Zahlungsmittelzufluss von EUR 6,0 Millionen) und war
hauptséachlich auf die vorzeitige Riickzahlung langfristiger Kredite

zurtickzufthren.

Zum 31. Médrz 2012 lagen die liquiden Mittel bei EUR 23,0 Millionen (31. Dezember
2011: EUR 30,4 Millionen). C.A.T. oil verfiigte mit einer Eigenkapitalquote von
66,9% (31. Dezember 2011: 62,3%) Uber eine solide Bilanz.

Zuversichtlicher Ausblick fir das Gesamtjahr 2012

C.A.T. oil ist mit Blick auf die Geschaftsaussichten 2012 zuversichtlich. Das
Unternehmen geht davon aus, dass die weltweite Olnachfrage weiterhin hoch sein
und den Olpreis unterstiitzen wird. Dariiber hinaus haben die Kunden von C.A.T.

oil ihre Férderaktivitdten und Investitionen erhéht, was zu einer weiteren

Nachfrage nach den Dienstleistungen des Unternehmens fiihrt. Nachdem C.A.T. oil
die neu etablierten High Class Conventional-Drilling-Kapazitaten inzwischen
vollstandig vermarktet hat, erwartet das Unternehmen daraus im laufenden
Geschéftsjahr erste sichtbare Umsatz- und Ergebnisbeitrage. Drei der
Conventional-Drilling-Bohrtiirme sind bereits seit dem ersten Quartal in Betrieb;

die tibrigen sechs Rigs werden bis Anfang des dritten Quartals im Einsatz sein.

Das Auftragsbuch fiir das laufende Geschéftsjahr umfasste Ende Mai Orders in Hohe
von EUR 290 Millionen (basierend auf einem Rubel/Euro Wechselkurs von 40)
gegeniiber EUR 284 Millionen Ende April. Im Orderbuch enthalten sind Auftrage fur
alle drei Services: Fracturing, Sidetracking Drilling und Conventional Drilling.

C.A.T. oil ist zuversichtlich, durch seine Positionierung in den kommenden

Monaten weitere Auftragseingdnge zu erhalten und rechnet fir das Gesamtjahr 2012
mit einem Umsatz, der (iber dem aktuellen Orderbuchvolumen liegt.
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Uber die C.A.T. oil AG

Die C.A.T. oil AG ist einer der fithrenden Anbieter von Ol- und
Gasfeld-Dienstleistungen in Russland und Kasachstan und an der Frankfurter
Wertpapierbérse im SDAX gelistet. C.A.T. oil bietet Dienstleistungen an, mit

denen die Lebensdauer von Ol- und Gasquellen verldngert oder unerschlossene Ol-
und Gasquellen zuganglich gemacht werden kénnen. Das Wachstum des Unternehmens
basiert auf folgenden Faktoren: Aufgrund schrumpfender Ol- und Gasressourcen
missen bereits erschlossene Olfelder bestmdglich stimuliert werden, um
Férdermengen zu optimieren. Gleichzeitig werden stillgelegte Vorkommen
reaktiviert oder durch neue Methoden anderweitig zuganglich gemacht, um auch
diese bis zum Maximum auszuschépfen. Zusétzlich bietet C.A.T. oil inzwischen mit
der dritten Servicelinie, dem Conventional Drilling, Verfahren an, mit denen

véllig unerschlossene Ol- und Gasvorkommen zuginglich werden kénnen.

Seit der Griindung des Unternehmens im Jahr 1991 in Celle hat C.A.T. oil eine
fiihrende Position im Hydraulic Fracturing in Russland und Kasachstan aufgebaut.
Nach dem Bérsengang im Jahr 2006 investierte C.A.T. oil zusatzlich mehr als 250
Millionen Euro in weitere Kapazitaten und Services: Sidetrack Drilling wurde zum
zweitwichtigsten Service des Unternehmens. In 2011 wurde ein weiteres
umfangreiches Investitionsprogramm in Héhe von 150 Millionen Euro, insbesondere
zur Erweiterung des Service-Portfolios um Conventional Drilling, begonnen, das
2012 abgeschlossen wird.

Zum Dienstleistungsportfolio von C.A.T. oil zdhlen auRerdem Cementing sowie
seismische Services. Mit seinen neuen Flotten und Rigs differenziert sich C.A.T.

oil erfolgreich am Markt, da die hochmoderne Technologie duRerst zeiteffiziente

und effektive Ol- und Gasférderung erméglicht. Zu den Kunden von C.A.T. oil

zihlen filhrende Ol- und Gasproduzenten wie Gazprom, KazMunaiGaz, LUKOIL, Rosneft
und TNK-BP. Zu allen pflegt C.A.T. oil langjahrige Beziehungen und ist seit dem
Markteintritt in Russland in den friihen 90er Jahren ein verlasslicher

Geschéftspartner.

C.A.T. oil hat den Unternehmenssitz in Wien und beschaftigte zum 31. Marz 2012

durchschnittlich 2.375 Mitarbeiter, den gréRten Teil davon in Russland und
Kasachstan.

Kennzahlen fiir das 1. Quartal 2012
[In Millionen Euro]

Q12012 Q12011 Verdnderungin %

Umsatz 75,3 61,0 23,5
Umsatzkosten 65,9 55,5 18,6
Bruttogewinn 9,5 5,5 73,5
EBITDA 14,0 8,7 61,4
EBITDA-Marge (in%) 18,5 14,2

EBIT 4,0 0,5 >100
EBIT-Marge (in%) 53 0,9
Periodenergebnis 2,5 -1,0 >100

Ergebnis je Aktie (in Euro) 0,051 -0,020 >100
Eigenkapitalquote (in %)* 66,9 62,3

Cashflow aus operativer



Geschéftstatigkeit 9,0 0,3 >100
Cashflow aus

Investitionstatigkeit -5,6 -27,4 -79,4
Cashflow aus
Finanzierungstatigkeit -9,5 6,0 >-100

Zahlungsmittel und
Zahlungsmittelaquivalente* 23,0 30,4 -24,3

Anzahl ausgefiihrter Jobs 800 770 3,9
Umsatz je Job

(in Tausend Euro) 92 79 16,0
Mitarbeiter 2375 2362 0,6

* Zum 31. Mérz 2012 und 31. Dezember 2011
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