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Partner-Programm: Handelskammern kooperieren B2B-Plattformanbieter Visable, um
Exportgeschift von KMU zu férdern / Digitalisierung als groRe Herausforderung des
Mittelstands

Hamburg (ots) -

Regierungsbehérden und Handelskammern auf der ganzen Welt unterstiitzen KMU in ihrem Exportgeschift beispielsweise
durch die Vergabe von Messeauftritten. Der weltweite Transport von komplexen Messegiitern zum jeweiligen
Veranstaltungsort ist jedoch eine kostspielige Angelegenheit und scheint in Zeiten wachsenden Klimabewusstseins
6kologisch zunehmend fragwiirdig. Auch die Corona-Krise stellt das bisherige Vorgehen der Instutionen mehr und mehr
infrage, da die meisten Veranstaltungen abgesagt wurden. Aus diesem Grund arbeiten diese Behérden mit Visable
zusammen: Durch seine langjdhrige Erfahrung in der Steigerung der digitalen Prasenz von B2B-orientierten KMU ist der
Plattform-Anbieter ein starker Partner in der Exportférderung.

Viele Regierungsbehérden und Handelskammern konzentrieren sich darauf, mittelstandischen Unternehmen zu helfen, den Export
anzukurbeln. Sie tun das durch die Subventionierung von Messeauftritten und klassischen Werbeaktivitdten. Visable unterstitzt
diese Unternehmen dahingegen digital: Ein Firmenprofil auf seinen fiihrenden B2B-Plattformen EUROPAGES und wlw (friiher "Wer
liefert was") hilft B2B-Anbietern, mit Einkaufern auf der ganzen Welt in Kontakt zu treten. Dariiber hinaus bietet Visable eine Reihe
von Online-Marketing-Services, die darauf ausgerichtet sind, die Sichtbarkeit von Unternehmen im Internet zu maximieren. Diese
digitalen Optionen werden immer wichtiger, da herkémmliche Mittel zur Absatzférderung wie Messen, Ausstellungen und andere
Branchenveranstaltungen sowohl kostenintensiv als auch angesichts der zahlreichen Covid-19 bedingten Absagen zunehmend
begrenzt sind.

"Die meisten KMU verfiigen meist nicht tiber ausreichende Kenntnisse im Bereich Online-Marketing und treffen so oft ungliickliche
Investitionsentscheidungen oder ignorieren das Thema véllig. Die Pandemie hat jedoch gezeigt, dass die meisten KMU stark auf
den Einsatz digitaler Kanale angewiesen sind, um ihre Lieferketten stabil zu halten - ohne eine gut durchdachte digitale Strategie
laufen viele KMU Gefahr, die Pandemie nicht zu tGberleben", fasst Tarik Zahzah, Leiter Global Partnerships bei Visable, die aktuellen
Herausforderungen der KMU zusammen. "Um die digitalen Kenntnisse internationaler B2B-Unternehmen weiter zu entwickeln,
bietet Visable ein Programm an, das prazise auf die jeweiligen Lander und die Bediirfnisse der lokalen KMU zugeschnitten ist.

Das angebotene "Bootcamp” vermittelt ihnen in mehreren Sitzungen das Know-how, das sie benétigen, um ihre digitale Prasenz zu
erhéhen und ihren Erfolg im internationalen Markt zu maximieren. Zahzah dazu: "Nach der Zusammenarbeit von Visable und dem
Moskauer Exportzentrum haben sich mehr als 20 russische Unternehmen dem B2B-Schulungsprogramm fiir digitales Marketing -
dem Visable Accelerator - angeschlossen. Weitere 20 haben das bereits angekiindigt.”
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