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Coller Capital (Studie): Breitere Anreize fiir Mitarbeiter von Portfoliounternehmen
wiirden nach Investorenansicht Private-Equity-Renditen steigern

London (ots) -

e |[nstitutionelle Investoren glauben, dass der gesellschaftliche Druck die Private-Equity-Branche dazu zwingen wird, mit der



Selbstregulierung zu beginnen
e Mehr als die Halfte der europaischen LPs haben mégliche Engagements in Private-Equity-Fonds aus ESG-Griinden abgelehnt
® |nvestoren schauen sich zunehmend die Social-Media-Aktivitdten einzelner GP-Teammitglieder an
e Mehr als die Hdlfte der LPs versuchen, ihre Attraktivitdt als Co-Investmentpartner zu steigern

Mehr Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter von Portfoliounternehmen in die Anreizsysteme einzubeziehen wiirde zu héheren Private-
Equity-Renditen fiihren. Dieser Ansicht sind fast die Halfte der Limited Partners (LPs), die am jiingsten Global Private Equity
Barometer von Coller Capital teilgenommen haben. Lediglich sechs Prozent dieser institutionellen Investoren sind der Meinung,
dass eine Ausweitung der Anreize fir die Mitarbeitenden in den Portfoliounternehmen den Renditen abtréglich ware.

Die Pensionsfonds, Versicherungsgesellschaften und Vermégensverwalter, die den GroRteil der Geldgeber der Branche
ausmachen, sind vom Private-Equity-Modell fest tiberzeugt. Fast 90 Prozent der LPs sind der Meinung, dass die meisten kleinen
und mittelgroBen b&rsennotierten Unternehmen in Wachstumsphasen von einer zeitweiligen Private-Equity-Beteiligung profitieren.
Eine groRe Mehrheit der LPs sieht Unterstiitzung durch Private Equity auch als positiven Indikator fiir die kurz- bis mittelfristigen
Aussichten privater Unternehmen, die einen Bérsengang anstreben.

Die Limited Partners sind jedoch auch der Meinung, dass sich die Branche weiterentwickeln muss. Die Mehrheit der LPs glaubt,
dass es nicht mehr ausreicht, sich einfach an die Gesetze zu halten, und dass der gesellschaftliche Druck die Branche dazu zwingen
wird, sich selbst zu regulieren.

"Die Zeiten, in denen Private Equity unter dem Radar flog, sind vorbei", sagt Jeremy Coller, Chief Investment Officer von Coller
Capital. "Die Branche ist jetzt einfach zu groB, als dass die Gesellschaft sie ignorieren kénnte. Ob es uns geféllt oder nicht, die
privaten Markte werden immer weniger privat. Wir miissen entscheiden, wie wir darauf reagieren."

Michael Schad, Head of Investment Management bei Coller Capital, beobachtet dazu im deutschsprachigen Raum einen klaren
Trend der gesellschaftlichen Diskussion: "Angesichts der groRen Herausforderungen bei der Bekdmpfung der Erderwarmung wird
Private Equity zunehmend als wichtiges Instrument anerkannt, um privates Kapital zur Finanzierung des industriellen Wandels zu
mobilisieren.”

Sekundarmaérkte fiir Private Equity

Die Anleger sind sich bewusst, dass so genannte Fortfiihrungsfonds einen "Game Changer" fiir die privaten Markte darstellen.
Hierbei legt ein General Partner (GP) zum Ende der Laufzeit eines Fonds selbst einen neuen Fonds auf, in den er die
Portfoliounternehmen des alten Giberfiihrt. Wahrend die Mehrheit der LPs glaubt, dass der Haupteffekt darin besteht, das System
privater Markte zu stdrken, meint eine betrdchtliche Minderheit, dass dies das traditionelle Modell einer zehnjdhrigen Laufzeit von
Private-Equity-Fonds untergraben kénnte. Dennoch sehen die Anleger Fortfiihrungsfonds im Allgemeinen als positive Entwicklung
an. Zwei Drittel der LPs glauben, dass sie sich als gute Eigentiimer von Portfoliounternehmen erweisen werden.

Die Anleger erwarten ein schnelles Wachstum der Sekunddrmdrkte fir private Anlageklassen. Fast alle LPs rechnen mit einem
Wachstum des Private-Equity-Sekundédrmarktes und die Halfte der LPs erwartet eine Expansion der Sekundarmarkte fir private
Kredite, Infrastruktur und Immobilien.

Insbesondere auf dem Markt fiir private Kredite sehen die LPs zahlreiche Griinde fir institutionelle Investoren, Anlagewerte im
Sekundarmarkt zu verkaufen. Diese reichen von héherem Liquiditdtsbedarf bis hin zu dem Wunsch, das Engagement in
Anlagewerten zu reduzieren, die sich unterdurchschnittlich entwickeln.

Co-Investments

Der Appetit der LPs auf Co-Investitionen ist ein weiterer Bereich, der keine Anzeichen einer Verlangsamung zeigt. Mehr als die
Halfte der Investoren geben an, dass sie MaRnahmen zur Steigerung ihrer Attraktivitdt als Co-Investmentpartner ergreifen. Fast
alle dieser LPs versuchen, ihre Entscheidungsfindung zu beschleunigen, und etwa die Halfte sucht nach anderen Méglichkeiten, um
ihre Attraktivitdt zu steigern.

LP-Due-Diligence und Cybersicherheit

Die Pandemie hat auch die Art und Weise, wie Investoren ihre Due-Diligence-Priifungen durchfiihren, nachhaltig verandert. In den
letzten 18 Monaten hat fast die Halfte der nordamerikanischen und europdischen LPs zum ersten Mal Zusagen an GPs gemacht,
die sie noch nie persénlich getroffen hatten, und etwa ein Drittel der westlichen LPs sagt, dass sie in den nachsten 18 Monaten
wahrscheinlich dasselbe tun werden. Bei den asiatisch-pazifischen Investoren steigt dieser Anteil auf 50 Prozent.

Dies bedeutet jedoch nicht, dass die Due-Diligence-Priifung der Investoren weniger persénlich wird. Zwei Drittel der LPs geben
an, dass sie bereits die Social-Media-Konten der einzelnen GP-Teammitglieder beobachten oder dies planen.

Auch die Cybersicherheit ist ein wichtiges Thema fir LPs. Fast ein Zehntel gibt an, dass sie bereits Opfer von Cyber-Attacken
geworden sind, womit sich ihr Anteil seit dem Barometer vom Sommer 2017 fast verdoppelt hat. Zwei Drittel der LPs halten einen
Angriff auf ihr Unternehmen innerhalb der nachsten fuinf Jahre fiir wahrscheinlich.

Die Anleger werden auf diese héheren Risiken auch in ihren Portfolios reagieren. Fast drei Viertel aller LPs planen, in den néchsten
Jahren eine Bewertung der Cyber-Risiken der Managementgesellschaften ihrer GPs zu verlangen, und die Halfte will dasselbe fiir
die Portfoliounternehmen fordern.

ESG-Kriterien



Die bekannten regionalen Unterschiede in der Art und Weise, wie LPs die Themen Umwelt, Sozialstandards und
Unternehmensfiihrung (ESG) angehen, spiegeln sich im Barometer auf interessante Weise wider. Der Anteil der Investoren, die
potenzielle Fondsengagements hauptsdchlich aus ESG-Griinden abgelehnt haben, ist bei den europdischen LPs deutlich gestiegen,
und zwar von einem Drittel im Barometer des Winters 2016/17 auf heute weit tiber die Halfte. Bei den nordamerikanischen und
asiatisch-pazifischen Anlegern hat sich dieser Anteil jedoch nicht verdndert und liegt weiterhin bei etwa einem Viertel
beziehungsweise einem Drittel der LPs.

Européische LPs sind auch pessimistischer, was die wahrscheinliche Wirksamkeit von Vorschriften gegen so genanntes
Greenwashing angeht. Von den nordamerikanischen und asiatisch-pazifischen Investoren glaubt weit mehr als die Halfte, dass
solche Vorschriften es ihnen in den nichsten drei Jahren leichter machen werden, wahre von falschen oder irrefiihrenden
Umweltaussagen zu unterscheiden. Nur zwei Fiinftel der europdischen LPs teilen diese Zuversicht.

Die LPs erwarten eine starkere Regulierung der privaten Markte. Eine Mehrheit erwartet eine Zunahme der Requlierung auerhalb
ihres Heimatmarktes und die Halfte der nordamerikanischen LPs erwartet mehr Regulierung in ihrem Heimatmarkt.

Fondsengagements im asiatisch-pazifischen Raum

Die institutionellen Investoren bemtiihen sich, ihr Engagement im asiatisch-pazifischen Raum auRerhalb Chinas auszubauen,
insbesondere in den Bereichen Buyouts, Venture Capital und Infrastruktur.

Etwa zwei Funftel der LPs im asiatisch-pazifischen Raum sind der Ansicht, dass sie in den letzten Jahren ihr Engagement auf den
privaten Markten zu langsam aufgebaut haben.

Hedge-Fonds-Investments in Unternehmen in der Friihphase

In den letzten Jahren haben Frithphaseninvestments in private Unternehmen eine immer gréRere Anzahl von Investoren
angezogen. Allerdings werden nicht alle erfolgreich sein, wenn man den LPs Glauben schenkt. Rund drei Viertel von ihnen glauben,
dass Hedge-Fonds-Investments in Unternehmen in der Frithphase hinter den generellen Renditeanspriichen fiir Risikokapital
zuriickbleiben werden.

Hinweis an Redaktionen

LPs (Limited Partners) sind Anleger in Private-Equity-Fonds oder Privatmarktfonds. GPs (General Partners) sind Manager von
Private-Equity-Fonds oder Privatmarktfonds. Private Equity (PE) ist ein Oberbegriff fiir Kapital zur Wagnisfinanzierung,
Wachstumsfinanzierung und Finanzierung von Unternehmenskaufen.

Das Global Private Equity Barometer von Coller Capital ist eine einzigartige Momentaufnahme weltweiter Trends im Private-
Equity-Bereich. Zweimal jahrlich bietet es einen Uberblick tiber die Pline und Meinungen institutioneller Investoren in dieser
Vermégensklasse in Nordamerika, Europa und dem asiatisch-pazifischen Raum (einschlieRlich Naher Osten). Es erscheint seit 2004
halbjdhrlich jeweils im Sommer und Winter.

Das jiingste Barometer spiegelt die Einschatzungen von 102 institutionellen Private-Equity-Anlegern weltweit vom 28. September
bis zum 9. November 2021 wider. Die Ergebnisse sind fiir die Gesamtheit der LPs im Hinblick auf Anlegerstandort, Art der
investierenden Organisation, verwaltetes Gesamtvermdgen und Dauer der Erfahrung mit Private-Equity-Anlagen global
reprasentativ.

Uber Coller Capital

Coller Capital, gegriindet 1990, ist einer der weltweit fihrenden Investoren im Sekundarmarkt fiir private Anlageklassen und gilt
als Innovator bei komplexen Sekundarmarkttransaktionen.

Das Unternehmen bietet Liquiditatslosungen fiir Privatmarktinvestoren weltweit und erwirbt Anlagen in Private Equity, privaten
Krediten und anderen Privatmarktanlagen. Mit dem Hauptsitz in London und Niederlassungen in New York und Hongkong verfiigt
das multinationale Investmentteam von Coller iiber eine globale Reichweite.

Im Januar 2021 platzierte das Unternehmen den Fonds "Coller International Partners VIII" mit Kapitalzusagen (einschlieRlich Co-
Investments) tber gut 9 Milliarden US-Dollar von mehr als 200 weltweit fithrenden institutionellen Anlegern.
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